
Why Do I Need an Extended Warranty 
On My New or Used Vehicle? 

Here are three of most popular questions asked. 

1: Isn’t the manufactures warranty enough? 

The average consumer keeps their vehicle for 5.4 years; this means you will 
probably “drive out” of the manufactures warranty before you have satisfied your 
financial obligation on the vehicle. 

2: What if I don’t keep my car for the full term of the service contract? 

The remaining protection and benefits provided by your CNA National service 
contract can be transferred in full to the new owner (subject to transfer 
guidelines), which can make it easier to sell your vehicle and increase its resale 
value. 

3: What are the benefits of an extended service warranty and is it worth it? 

Purchasing an extended service warranty will protect you against the constantly 
rising costs of parts and labor as well as newer more expensive technology 
common in today’s vehicles. Some of the additional benefits include towing, 
rental reimbursement and emergency roadside assistance for the length of the 
warranty. In most cases the cost of your extended service warranty can be 
included in you vehicle financing. 

Centennial Leasing & Sales provides an extended warranty using one of the 
Nations largest insurers. CNA has been in the insurance business for more than 
100 years. It is one of the largest in the nation and is one of the 10 largest 
insurance organizations in the United States. CNA has been in the vehicle 
service contract business since 1982 and is recognized as a leader in the 
automotive industry. All of our service contracts are fully insured and backed by 
the strength of CNA, so you can drive worry­free for the length of your contract 
term. Costs vary per vehicle.


